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Aparitia agentilor comerciali permanenti pe scena mandatarilor in afaceri deja
cunoscufi in sistemul de drept romanesc semnifica nasterea unei noi profesiuni -
aceea de intermediar comercial profesionist, a carui independentd joaca un rol
hotarator iIn modul de negociere, derulare si terminare a afacerilor.

In dreptul nostru, acest contract a dobandit o consacrare legald, in perioada de
pregatire a tarii noastre pentru aderare la Uniunea Europeanda, prin Legea
nr.509/2002 privind agentii comerciali permanenti.

Intr-adevir, contractul de agentie nu este un simplu contract de intermediere,
ci este instrumentul juridic pus la dispozifia intermediarului profesionist, care joaca
un rol important in lumea afacerilor.

Avand in vedere faptul ca dupa intrarea in vigoare a Noului Cod Civil, acesta
va constitui reglementarea legalad a contractului de agentie, iIn examinarea acestui
contract din cuprinsul prezentei lucrdri - care urmeaza scheletul clasic al unui
contract comercial de intermediere - vor fi evocate atat prevederile in vigoare ale
Legii nr.509/2002 privind agentii comerciali permanenti, cat §i viitoarea
reglementare a acestui contract din cadrul Noului Cod Civil.

In viitor, intrarea in vigoare a Noului Cod Civil va provoca o schimbare
majora, atat la nivel de principii ale dreptului cat si la nivel de institufii, iar
incheierea si derularea contractului de agentie se vor realiza sub auspiciile acestei
noi reglementari.

Lucrarea cuprinde sapte capitole, impartite in mai multe subdiviziuni,
avandu-se in vedere pe de-o parte institutiile intermedierii in activitatea comerciala,
a reprezentarii, cat si mecanismul de functionare al contractului de agentie sub
urmatoarele aspecte: notiune, caractere si naturd juridica, conditii de validitate si
forma, cuprins, efecte s1 modalitatile de incetare.

O privire de ansamblu asupra aparitiei si evolugiel acestei conventii in tari ca
Franta si Regatul Unit al Marii Britanii, cu asemanarile si deosebirile existente in
raport cu prevederile dreptului intern In materie reprezinta un argument hotarator in

privinta adaptarii legislatie1 romanesti la legislatia europeana a contractului de



agentie, cu consecinta aparitiei inclusiv a unei practici judiciare uniforme, care va
deveni - pentru prima oard in Roméania — izvor de drept.

Pe de alta parte, in analiza problematicii contractului de agentie din prezenta
lucrare au fost avute in vedere, in afara normelor juridice interne, inclusiv
prevederile Directivei 86/653/CEE, cat si dispozitiile modelului de contract emis de
Camera Internationald de Comert de la Paris — Publicatia ICC nr. 644/2002 — editia a

doua.

Capitolul I priveste rolul intermedierii in activitatea comerciald. Sunt
prezentate unele consideratii generale asupra intermedierii n activitatea comerciala,
precum si un scurt istoric al aparitiei si evolufiei activitatii de intermediere, a
intermediarilor si a contractelor de intermediere.

Referirile privesc contextul international al activitdfii comerciale, dar si din
dreptul intern.

Capitolul se incheie cu evocarea premiselor si a necesitatii reglementarii
contractului de agentie.

Sunt prezentate unele aspecte ale aparitiei si evolutiei contractului de agentie
in dreptul francez, in dreptul englez, in reglementarile Uniunii Europene si in dreptul
roman.

Dreptul cutumiar francez cu privire la activitatea agentilor comerciali are la
temelie conceptul de mandat in interes comun, recunoscut in mod legal in urma
aparitiei Decretului din 23 decembrie 1958. Acest concept (care a fost preluat
inclusiv in dreptul romanesc) se bazeaza atat pe permanenta mandatului, cat si pe
finalitatea activitatii intermediarului profesionist, aceea ca ambele parti din contract
sa obtina realizarea unor foloase de ordin patrimonial.

Odata cu semnarea Decretului din 23 decembrie 1958 de catre Charles de
Gaulle, normele care reglementau activitatea agentilor au conferit acestor

intermediari o protectie de domeniul ordinii publice.



Directiva 86/653/CEE a stabilit totodatd principiile care trebuie sa se
regaseasca in sistemele de drept ale statelor membre ale Uniunii Europene cu privire
la contractul de agentie. Aceste principii care au fost transpuse inclusiv in dreptul
francez sunt urmatoarele : agentul comercial trebuie sa aiba autoritatea permanenta
de a actiona in numele si pe socoteala comitentului; agentul nu trebuie sa aiba in
mod necesar dreptul de a contracta In numele §i pe seama stapanului afacerii, el
putand doar sd 1l reprezinte pe acesta din urma sau sa 11 negocieze incheierea
contractelor de afaceri; relatia de intermediere in afaceri trebuie sa fie permanenta;
agentul comercial actioneaza independent, fiind singurul responsabil pentru modul
in care isi organizeaza activitatea; intermediarul profesionist poate proceda la
alegerea, la recrutarea in mod liber a personalului pe care il foloseste in executarea
imputernicirii sale.

In Marea Britanie, Directiva 86/653/CEE a fost implementatd ,,Commercial
Agents Regulations” cu intrare in vigoare de la data de 1 ianuarie 1994.

In sistemul de drept common law, contractul de agentie (agency contract)
reuneste toate formele de intermediere comerciald. Acest sistem de drept nu
cunoaste contractul de mandat sau pe cel de comision, functiile acestor conventii
fiind indeplinite de contractul de agentie. Intermedierea in dreptul britanic nu face
nici un fel de deosebire intre mandatar si comisionar si — pe cale de consecintd — nici
intre felurile reprezentdrii (perfectd sau imperfectd). Aceastd institutie are ca
fundament juridic teoria identitatii principalului cu agentul, teorie conform careia
agentul este pe deplin s1 permanent autorizat sa actioneze pentru principal, in
limitele imputernicirii care i-a fost acordata.

Contractul de agentie britanic poate cuprinde mai multe tipuri de agenti :
agentii del credere (care — de lege ferenda — ar trebui sa fie legiferati si in sistemul
nostru de drept); agentii pentru o singura tranzactie (one-off); agentii de cumparaturi

(purchasing agents).



Capitolul II se intituleaza Reprezentarea — fundamentul contractului de
agentie.

Plecand de la premisa ca reprezentarea constituie fundamentul contractelor de
intermediere, 1n cadrul capitolului II este analizatd aceasta institutie pe baza
reglementarii Noului Cod Civil, care, pentru prima oara, in dreptul roman, consacra
regulile care definesc teoria generala a reprezentarii. Noul Cod Civil reglementeaza
intr-o perspectivda noud mecanismul de functionare al mandatului cu reprezentare.
Este vorba de interventia uzantelor in ceea ce priveste mecanismul de formare si
derulare a contractului, cazul special de acceptare tacitd, durata si Intandirea
mandatului, obligatiile partilor, s.a.

Pe de altd parte, au fost avute in vedere si elementele din doctrina dreptului
civil si dreptului comercial.

In cadrul acestui capitol sunt analizate notiunea si felurile reprezentirii
(directa sau indirecta, generala sau speciald), condifiile reprezentarii (imputernicirea
de reprezentare, intentia de a reprezenta si vointa valabild a reprezentantului),

efectele reprezentarii, incetarea reprezentarii si dubla reprezentare.

Capitolul I1T are ca obiect notiunea, caracterele si natura juridica a contractului
de agentie in dreptul roman.

Contractul de agentie este definit pe baza reglementarii legale ca o conventie
prin care comitentul 1l imputerniceste in mod statornic pe agent, fie sa negocieze, fie
atat sd negocieze, cat i sa incheie contracte, in numele si pe seama comitentului, in
schimbul unei remuneratii, in una sau mai multe regiuni determinate.

Contractul are caracter comercial, fiind bilateral, cu titlu oneros, comutativ, cu
executare succesiva si consensual.

Cat priveste natura juridica a contractului de agentie, acest contract este un
contract de intermediere de sine statator, care, in esenta, poate fi, in functie de natura

imputernicirii, fie un mandat fara reprezentare, fie un mandat cu reprezentare.



Capitolul se incheie cu delimitarea contractului de agentie de alte contracte de
intermediere (mandatul comercial, contractul de comision, contractul de consignatie,

contractul international de distributie exclusiva, precum si contractul de francizd).

Capitolul 1V se refera la conditiile de validitate si forma contractului de
agentie.

Sunt examinate, in lumina Noului Cod Civil, aspectele esentiale ale
consimtamantului §i capacitatii partilor, obiectul si cauza (scopul) contractului de
agentie.

In privinta consimtamAantului, a formelor sale de exprimare, trebuie avute in
vedere inclusiv prevederile Noului Cod Civil (art. 1240) care aratd ca vointa de a
contracta poate fi exprimata verbal sau in scris si poate fi manifestatd si printr-un
comportament care, potrivit legii, conventiei partilor, practicilor stabilite intre
acestea sau uzantelor, nu lasa nicio indoiala asupra intentiei de a produce efectele
juridice corespunzatoare. Aceastd noud reglementare face vorbire despre efectele
uzantelor in ceea ce priveste contractul dintre parti, uzante care produc efecte numai
in masura In care sunt recunoscute ori admise in mod expres de lege.

Caracterizarea uzantelor ca izvor de drept presupune totodata aparifia si
cristalizarea obiceiului locului, a uzurilor profesionale in domeniu, care apoi sa fie
recunoscute si admise in mod expres de lege.

In privinta capacitatii, retin atentia dispozitiile din Noul Cod Civil referitoare
la capacitatea de exercifiu anticipatd, prevederi cu caracter de noutate in raport cu
actuala reglementare a regulilor privind capacitatea subiectelor de drept — persoane
fizice.

Tot in cadrul problemelor care privesc capacitatea sunt descrise relatiile care
iau nastere intre filiale, sucursale si societatea mama, concluzia care se desprinde
fiind aceea potrivit careia activitatile de intermediere specifice contractului de

agentie nu pot fi derulate printr-o forma de organizare a activitatii gen sucursala.



Referitor la obiectul raportului juridic de agentie, Noul Cod Civil face
distinctie intre obiectul contractului (operatiunea juridicd, precum vanzarea,
locatiunea, imprumutul, s.a., astfel cum aceasta reiese din ansamblul drepturilor si
obligatiilor contractuale) si obiectul obligatiei (prestatia la care se angajeaza
debitorul). Caracter de noutate in raport cu prevederile Codului Civil in vigoare o au
inclusiv reglementarile din Noul Cod Civil referitoare la imposibilitatea initiald a
obiectului obligatiei : contractul este valabil chiar daca, la momentul incheierii sale,
una din parti se afla in imposibilitate de a-si executa obligatia, afara de cazul in care
prin lege se dispune altfel.

In ceea ce priveste cauza, Noul Cod Civil se abate de la actuala reglementare a
Codului Civil in vigoare, prevazand ca lipsa acestei conditii de validitate a raportului
juridic atrage nulitatea relativa a contractului si nu nulitatea absoluta.

Pe de alta parte, contractul — potrivit Noului Cod Civil — este valabil chiar in
situatia n care cauza nu a fost expres prevazuta.

Un ultim aspect ardtat priveste forma contractului de agentie. Pornind de la
dispozitia legala potrivit careia contractul de agentie si modificarile acestuia pot fi
probate numai prin inscris, forma scrisa a contractului reprezintd o conditie de
forma, iar nu de validitate a contractului (Directiva europeana lasand la aprecierea

statelor membre impunerea formei scrise pentru valabilitatea conventiei de agentie).

Capitolul V vizeaza cuprinsul contractului de agentie. In lucrare sunt
examinate principalele clauze ale contractului de agentie, cu specificul dat de rolul
contractului de instrument juridic de intermediere in activitatea comerciala.

O atentie se acorda calitafii de agent, faptului cd acesta are calitatea de
comerciant, care, in mod independent, permanent si profesional, desfasoara
activitatea de intermediere in favoarea altor comercianti, analizei diferitelor tipuri de
agenfi precum si utilizarii subagentilor.

In cadrul acestui capitol sunt analizate problemele care privesc independenta

agentului, caracterul autonom al activitatii sale, in stransa corelatie cu notiunea de



risc al contractului. In functie de situatia in care agentul isi asuma sau nu riscurile
financiare, comerciale ale afacerii se poate vorbi despre incidenta — in cadrul relatiei
dintre comitent si intermediarul profesionist - a art. 5 alin. 1 din Legea concurentei
nr. 21/1996 cu privire la practicile anticoncurentiale.

In continuare, sunt evocate incompatibilitatile privind calitatea de agent
comercial: persoanele care detin calitatea de organ legal sau statutar al unei persoane
juridice sau atribufii de reprezentare a acesteia; asociafilor sau actionarilor
imputerniciti Tn mod legal sa i1 reprezinte pe ceilal{i asociati sau actionari,
persoanele care au calitatea de administrator judiciar, lichidator, tutore, curator,
custode sau sechestru in raport cu comitentul.

Imputernicirea datd de comitent agentului este examinati sub aspectele ei
teoretice i1 practice si diferentiat, in functie de interesele comitentului.

Imputernicirea poate si priveasca negocierea de catre agent a afacerilor pentru
comitent (mandatul intermediarului profesionist fiind fard reprezentare) sau
negocierea si incheierea contractelor in numele si pe seama celui care acorda
imputernicirea (caz in care mandatul acordat este cu reprezentare).

Sunt analizate consecintele depasirii limitelor imputernicirii, precum si
efectele ratificarii (care trebuie sd imbrace o formd expresd de manifestare a
consimtamantului, la fel ca in cazul incheierii contractului dintre comitent si agent)
de catre comitent a acestor depasiri, facultatea ratificarii — potrivit Noului Cod Civil
— putand fi transmisa mostenitorilor.

Contractul de agentie in dreptul intern vizeaza tranzactionarea de catre agent
atat a bunurilor cat si a serviciilor comitentului, spre deosebire de contractul din
dreptul britanic care priveste doar tranzactionarea bunurilor principalului, nu si a
serviciilor furnizate de acesta.

In contract, agentul si comitentul pot stipula si clauza de neconcurenta (care
trebuie redactatd scris, sub sanctiunea nulitdfii), care se referd la restringerea
activitatii profesionale a agentului pe durata desfasurdrii si/sau ulterior incetarii

contractului de agentie. La acest subpunct sunt analizate cazurile in care comitentul



nu se poate prevala de efectele acestei clauze, precum si situatiile in care instantele
pot — la cererea agentului — sa limiteze efectele acestei clauze.

Tot in cadrul capitolului V sunt descrise clauzele cu privire la remuneratia
agentului. Intermediarul profesionist are dreptul sa primeascd un comision potrivit
uzantelor comerciale ale zonei si sectorului de piata in care isi desfasoara activitatea,
in lipsa unor prevederi legale sau a unor clauze derogatorii in contractul de agentie.

In privinta duratei contractului, daca partile au incheiat un contract de agentie
pe perioadd determinatd, care continua si fie executat chiar si dupa expirarea sa,
acest contract se considera transformat in mod automat intr-un contract pe perioada

nedeterminata.

Capitolul VI se referd la efectele contractului de agentie. Sunt descrise in mod
distinct efectele contractului in raporturile dintre comitent si agent si efectele
contractului de agentie fata de terti.

Analizand efectele contractului de agentie in cadrul prezentului capitol, se
subliniaza particularitatea acestui contract de intermediere pentru care legea,
reglementand obligatiile ce revin agentului si comitentului, interzice, ca regula,
modificarea lor prin conventia parfilor. Solutia este dictatd de specificul acestui
contract de intermediere de care se serveste, nu intermediarul obisnuit, ci
intermediarul profesionist.

Agentul este tinut sa indeplineasca obligatiile care decurg din imputernicirea
primita din partea comitentului in mod, de a-i procura si comunica acestuia din urma
informatiile privitoare la regiunea stabilitd in contract necesare deruldrii conventiei
de agentie. Executarea imputernicirii trebuie facuta in conditii cat mai avantajoase
pentru comitent, cu respectarea corespunzatoare a instructiunilor primite din partea
celui care acorda imputernicirea.

In acelasi timp, agentul are obligatia de a tine evidenta operatiunilor
comerciale efectuate in baza imputernicirii primite de la comitent, de a pastra in

conditii corespunzatoare bunurile si esantioanele primite de la stapanul afacerii. O



ultima obligatie a agentului se refera la neexercitarea vreunor acte de concurenta, in
regiunea determinata prin contract, fara acordul expres al comitentului.

509/2002 cu dispozitiile legale de la contractul de mandat comercial, agentului i
revin totodatd si obligatiile mandatarului asa cum sunt reglementate de Codul
Comercial in vigoare : obligatia de a aduce la cunostinta tertului cu care incheie
actul Tmputernicirea in temeiul cdreia actioneaza (contemplatio domini); de a-1
informa pe comitent despre executarea mandatului si de a plati dobanzi la sumele de
bani cuvenite stapanului afacerii.

Obligatiile agentului sunt analizate asa dupd cum rezultd din modelul de
contract de agentie emis de Camera Internationala de Comert de la Paris — Publicatia
ICC nr. 644/2002, editia a II-a (obligatia de a organiza si promova vanzarea
marfurilor principalului; obligatia de neconcurenta; de a asigura un volum minim al
vanzarilor; de a verifica solvabilitatea tertilor contractanti ale caror oferte le
transmite principalului; obligatia de a-1 informa pe principal si de a-i utiliza numele
comercial, marcile si alte simboluri ale acestuia cu ocazia executdrii imputernicirii).

In privinta comitentului, pe planul dreptului intern, Legea 509/2002 si Noul
Cod Civil, in acord cu prevederile Directivei 86/653/CEE stabilesc urmatoarele
obligatii: comitentul are indatorirea de a pune la dispozitia agentului mostre,
cataloage, tarife si orice alte documente referitoare la bunurile si serviciile pe care le
ofera spre valorificare; de a plati agentului remuneratia cuvenitd si de a-i furniza
agentului informatiile necesare executarii contractului.

Obligatiile comitentului potrivit modelului de contract al Camerei
Internationale de Comert de la Paris cuprind, pe langa cele reglementate in legislatia
internd (obligatia de informare a agentului Tmpreund cu cea privind plata
comisionului) si o obligatie noud, inexistentd deocamdata in sistemul de drept
romanesc: obligatia stdpanului afacerii de a respecta exclusivitatea acordata

agentului, in sensul faptului de a se abtine de la tranzactionarea de bunuri in



interiorul teritoriului, a zonei geografice sau grupurilor de clienti care au fost
incredintate agentului, atat in mod direct, cat si prin intermediul altor agenti.

In privinta efectelor contractului de agentie fata de terti, este subliniat faptul
ca, desi agentul nu intrd in raporturi juridice directe cu tertii, totusi, legea il implica,
cu caracter exceptional, In executarea contractelor pe care le-a negociat si le-a
incheiat cu tertii, in numele si pe seama comitentului (plata pretului bunurilor si
serviciilor s1 indeplinirea unor formalitd{i in cazul unor reclamatii ale tertilor privind

bunurile si serviciile).

Capitolul VII al lucrarii are ca obiect incetarea contractului de agentie.

In acest capitol sunt examinate, mai intdi cauzele de fincetare din
reglementarile legale (expirarea duratei contractului, denuntarea unilaterald a
contractului, rezilierea contractului) si apoi cauzele de incetare, asa cum sunt
prevazute in contractul model, elaborat de Camera Internationald de Comert de la
Paris.

Contractele de agentie incheiate pe perioada determinatd, ca si contractele
care s-au transformat in contracte pe perioadd nedeterminatd pot inceta prin
denuntare unilaterald (cu acordarea unui termen de preaviz) dacd contin o clauza
expresa in acest sens.

Legea nr.509/2002 si Noul Cod Civil reglementeaza totodata existenta unui
caz special de denuntare unilaterald a contractului de agentie : contractul poate fi
denuntat imediat de catre oricare din parti, cu repararea prejudiciilor astfel pricinuite
celeilalte parti, atunci cand circumstante exceptionale, altele decat forta majora ori
cazul fortuit fac imposibild continuarea colaborarii dintre comitent si agent.

Sistemul de drept intern nu a cunoscut acest concept de ,.circumstante
exceptionale” pana la aparitia Legii nr.509/2002, concept care isi are radacinile in
doctrina frustrarii contractului (frustration) existentd in dreptul britanic. Potrivit
acestei doctrine, in situatia in care un eveniment ce nu intruneste caracteristicile

fortei majore sau ale cazului fortuit intervine dupa semnarea contractului,



impiedicand derularea sa in raport cu clauzele stabilite initial, contractul respectiv
poate fi denuntat. Partea care nu-si aduce la indeplinire obligatiile nu raspunde, spre
deosebire de situatia existentd in cadrul sistemului de drept din Romania.

Pe langd aceste aspecte, rezilierea contractului in dreptul britanic depaseste
sfera neexecutdrii culpabile a obligatiilor de catre una din parti, ca in dreptul
romanesc, incluzand si aparitia circumstantelor exceptionale (ce nu mai presupun
existenta vreunei forme de vinovatie a partilor contractante) care justificd incetarea
contractului (starea de incapacitate de platd sau de faliment (bankrupcy), pierderea
capacitatilor de executare a contractului de catre una din parti, s.a.

In legatura cu incetarea contractului de agentie, in lucrare mai sunt examinate
si dispozitiile legale privind indemnizatiile si despagubirile, impreund cu motivele

care justifica aceste solutii ale legii.

Lucrarea cuprinde 28 de propuneri de lege ferenda, accentul fiind pus pe
anumite probleme cu caracter de noutate, precum: necesitatea reglementarii
clauzelor privind riscul; utilitatea reglementarii agentilor comerciali ,,del credere”,
precum si a faptului ca si clauza ,,ducroire” trebuie sa imbrace forma scrisa ad
validitatem (asa cum se intamplda — spre exemplu — in cazul clauzei de
neconcurentd); al clauzei de exclusivitate privitor la comitent; introducerea in
reglementarea legald a obligatiei de loialitate a partilor contractante; sanctionarea
prin lege a situatiilor in care comitentul refuzd abuziv sau nejustificat ofertele
procurate de agent precum si abrogarea unor dispozitii din Noul Cod Civil privitoare

la contractul de agentie.
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